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Vinos para invertir en Ribeira Sacra

El critico John
Gilman vaticina
una revalorizacion
radical de algunas
marcas en el plazo
dedos décadas

LUIS DfAZ
MONFORTE / LA VOZ

No nos engafiemos. Si en la dlti-
ma feria de Chantada apenas se
encontraban vinos del 2016 no se
debi6 a que estuviesen atn sin
pulir, sino a la necesidad de dar
salida a los excedentes de la co-
secha anterior. Tampoco es oro

todo lo que reluce en las riberas
del Sil. Gracias al tirén de algu-
nas bodegas, Amandi cotiza por
encima de otras subzonas de Ri-
beira Sacra. Pero eso no quita que
alguno de sus vinos de coseche- .
ro se pueda comprar en grandes 2 = i i 2
superficies por menos de cuatro  John Gilman, en el puente de Belesar, en la visita que realiz6 a Ribeira Sacra en el 2014. Ro! FERNANDEZ
euros la botella. Muy poca cosa
en el contexto de la mis heroi- PUNTUACIONES ¥ los precios no serén ajenos a  garian, desde su punto de vista,
ca de las viticulturas. ese salto cualitativo. las limitaciones de produccién de
Hasta aqui una de las carasde  DESTACADOS POR GILMAN «Ahora existe la posibilidadde  la zona. En contra, la tentacién
esta denominaci6n de origen. Del  Vino P 6 prar a precios que p de dejarse llevar por las modas.
otro lado est4n los mimados por  Don Diego 2011 95 daderas gangas en el futuro», «Para vender vifios caros hai que
lacritica, los bres de refe Guimaro Finca \ 2014 94 avisaGilman. RibeiraSacraatra- xogar con certa escaseza e levar
cia que se repiten en las publica-  Vifia Cazoga 2014 94  vesaria, segtin su andlisis, lamis- algo méis de tempo no merca-
ciones de mayor prestigio. Bode-  Décima 2014 94 ma tesitura de Cote-Rétie hace do. Todo chegari se temos claro
gas que pueden permitirse el lu-  Cividade 2013 94 medio siglo. Las bodegasde esa  que parecéndonos a outros nun-
jo de sacar al mercado vinos por  Divina Ck ia 2013 93 zonadel Rédano, también carga- ca seremos importantesy, apun-
encima del precio medio y que  Ora et Labora 2014 93 dade historia, vendian entonces  ta Rodriguez.
ademis los venden. No solo en  Val de Lenda 2014 93 abajo precio en el mercado més Para Fernando Gonzilez, de
Galicia, mercado de referencia cercano. Enlaactualidad produ-  Adega Algueira, la 6ptica de los
para Ribeira Sacra, sino también  fir que el pc ial pa- ceal vinos de culto france- precios difiere segtin los mer-
enrestaurantes de Londres, Sid-  ra elaborar tintos de clase mun-  ses, que es mucho decir. cados. «A nivel internacional se
ney o Nueva York. El problema  dial en esta zona es casi ilimita- puede vender mds caro, pero en
es que si son las mi do, sefialab Gilman. ¢Menos que el Priorat? Galicia subir diez céntimos en
Todo esto viene a cuento de En el primer boletin que edi- El paisaje viticola de RibeiraSa- botella es un problema para la
una reciente reflexién del repu-  taen el 2017 reitera su entusias-  cra no deja a nadie indiferente. mayoria de las bodegasy, expli-
tado critico estadounidense John  mo por un territorio viticolaque, ¢Condiciona a Gilman una es- ca. Y el mercado gallego acapa-
Gilman. En la dltima entregade  pese a una larga historia, estaria  pecie de sindrome de Stendhal? ra todavia el 85% de las ventas
suboletin View from thecellar—  «todavia en su infancia». «So- «Aquiareconversién dovifiedo de Ribeira Sacra. Pese a todo, al-
solo accesible mediante suscrip-  lo viendo el comienzo comezou hai 25 anos. Iso explica gunos est4n decididos a dar el
cibn— escribe de nuevosobre Ri-  de las grandes cosas que vienen  que cada vez haxa vifios deméis  paso. Los tintos de finca de Sili-
beira Sacra. Yalo habiahechoen en este recondito lugar de Gali-  duracién. Se seguimos nesalifia, ce Viticultores se cotizar4n a 90
12014 y en términos muy elogio- ~ cia», dice Gilman. Su pronéstico  seguramente cheguen a mover- euros a partir de la cosecha del
sos.Fue araiz deunavisitaaGa-  esque enlos préximos veinticin-  se noutra gama de prezos», opi- 2015. «Por qué un vino Ribeira
licia en la que tuvo como guiaa  co afios Ribeira Sacra se conver- - na el presidente del consejo re-  Sacra no puede costar igual que
su compatriota el periodistagas-  tir4 «junto con Rioja» enlame-  gulador, José Manuel Rodriguez. un Priorat?», se pregunta el en6-
tronémico Gerry Dawes. «Creo  jor regién vitivinicola de Espafia. A favor de esarevalorizacién ju- logo, Fredi Torres.

Un camino
poco transitado
hasta ahora

Gilman repasa en su tltimo bo-
letin vinos de muy dispar proce-
dencia: California, Miconnais,
Cote Chalonnaisse, Loira, afia-
das de la bodega libanesa Cha-
teau Musar, diversas zonas espa-
fiolas... Las puntuaciones de Ri-
beira Sacra est4n entre las mis
altas. De cara al futuro, el criti-
co estadounidense cree que Bor-
gofia deberia ser el faro para sus
bodegas. No por la similitud en-
tre los vinos de ambos lugares,
sino por la complejidad que com-
parten cuando asoma el terrufio.
«Posiblemente haxa que ir a vi-
fios de parcela, cunha persona-
lidade marcada e que aguanten
co tempo. Pero é un camifio que
ten que seguir mdis xente, non
pode ser a opcién dunhas pou-
cas illas» dice Pedro Rodriguez,
de Adega Guimaro.

Paco Berciano esti al frente de
la distribuidora Alma Vinos Uni-
cos, la primera en Espafia que
aposté por los tintos gallegos.
«En los tltimos afios el interés
por Ribeira Sacra ha ido en au-
mento. Es un proceso lento, pe-
ro la zona tiene todo a su favor
si no cae en el error de banali-
zar sus vinos. Un vifiedo asi no
sobrevivird con precios bajos»,
opina Berciano. «Hay que ser ra-
dicales —prosigue— para evitar
que se pierda el vifiedo histéri-
€0, no para ponerle trabas a va-
riedades distintas de la mencia».

Por su parte, el sumiller Mi-
guel Anxo Besada comparte el
paralelismo que establece Gil-
man entre Ribeira Sacray el R6-
dano. Incluso por una cuestién
de estilo: «Cando me equivoco,
en cata cega, se o vifio non é do
Ro6dano € da Ribeira Sacra». La
principal diferencia es que en es-
ta Gltima zona faltaba perspecti-
va para poder aventurar «como
poder4 estar un vifio dentro de
vinte anos». Por fin, ya hay vi-
nos que pueden ser guardados
con garantias. Para que coticen al
alza, apunta Besada, falta «darse
miis a cofiecer féra e non pensar
que xa esta todo feitoy.

«Necesitamos tempo  «La visién de los

no mercado e ter claro  precios de Ribeira
que nunca seremos Sacra cambia mucho
importantes se nos de Galicia al mercado
parecemos a outros»  internacional»

José Manuel Rodriguez Fernando Gonzélez

Presi del consejo I Bodi

«Cando me equivoco
en cata cega 4 hora de
identificar un vino, se
non € da Ribeira Sacra
é do Rodano»»

Miguel Anxo Besada
Sumiller

«O camifio dos vifios
singulares ten que
seguilo mais xente,
non pode quedar
nunhas poucas illas»
Pedro Rodriguez
Bodeguero

«Hay que ser radicales
para mantener el
vifiedo historico, no
para poner trabas a
otras variedades»

Paco Berciano
Distribuidor




